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PROPOSIÇÕES A  V  K

1 O que mais o aborrece, ao chegar à sua casa:

A ) Barulho de TV ou alguém falando alto.

V ) Ver a sala desorganizada, as coisas fora de 
lugar.

K ) A comida não estar pronta ou saber que está 
faltando água.

2 Qual é a sua forma costumeira de recreação:

A ) Ouvir música.

V ) Ler ou ver TV (filmes, cinema ou vídeo).

K ) Comer, dormir ou agir dinamicamente (dançar, 
caminhar ou praticar esportes)

3 Você aprende com mais facilidade quando:

A ) Lê em voz alta.

V ) Lê, resumindo ou assinalando o que acha 
importante.

K ) Escrevendo ou fazendo anotações.
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4 Ao solicitar que alguém lhe faça algo, sua 
tendência é:

A ) Falar objetivamente, uma única vez, achando 
absurdo que ele(a) não tenha entendido.

V ) Falar várias vezes, ou relatar por escrito, para 
ter certeza de que sua mensagem foi entendida.

K ) Falar, ora carinhosamente, ora escrevendo, ou 
quase levando compulsoriamente a pessoa a 
fazer.

5 Ao apresentar um trabalho por escrito, você:

A ) Escreve objetivamente o que for necessário.

V ) Escreve detalhadamente procurando ilustrar, 
com fotos, gráficos ou desenhos, por achar que a 
aparência é muito importante.

K ) Acha que a aparência é menos importante, 
sendo primordial mostrar o quanto “transpirou” 
para realizá-lo.

6 Suas roupas, em geral, são:

A ) Estilo clássico, cores lisas, preferencial- mente 
em tons pastéis e duráveis.

V ) Coloridas, sempre combinando com os 
adereços.

K ) Soltas e confortáveis, acima de tudo.
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PROPOSIÇÕES A  V  K

7 Ao comprar sapatos é prioritário para você:

A ) Preço, qualidade e durabilidade.

V ) Beleza (precisa combinar com as roupas).

K ) Ser leve, macio e confortável.

8 Você memoriza com mais facilidade:

A ) Nomes, tom de voz, números e conceitos 
abstratos.

V ) Fisionomia, forma, detalhes.

K ) Firmeza no aperto de mão.

9 O que você mais valoriza ao conhecer uma 
pessoa:

A ) O tom de voz, a objetividade e a firmeza de 
sua fala.

V ) “Olhos nos olhos”.

K ) Cheiro, gosto, toque.

10 Na TV seus programas prediletos são:

A ) Noticiários, entrevistas e musicais.

V ) Variedade, filmes.

K ) Programas esportivos, humorísticos.

PROPOSIÇÕES A  V  K

11 Diante de uma máquina nova, para fazê-la 
funcionar, você:

A ) Prefere que lhe expliquem oralmente o 
funcionamento.

V ) Lê pacientemente o manual.

K ) Gosta de ir apertando os botões até acertar.

12 Quando vai resolver um negócio, você pensa 
primeiramente:

A ) No lucro.

V ) Em planejar ou em estudar os detalhes.

K ) Em sair fazendo, arregaçando as mangas.

13 Como prova de amor basta-lhe:

A ) Ouvir a expressão: “te amo”.

V ) Receber flores e um cartão com as palavras 
“eu te amo”.

K ) Um abraço apertado.

14 Seu desempenho é melhor quando você sente 
necessidade de:

A ) Falar sobre o assunto.

V ) Escrever sobre o assunto.

K ) Fazer algo que dependa de dotes manuais ou 
de construir coisas.
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PROPOSIÇÕES A  V  K

11 Diante de uma máquina nova, para fazê-la 
funcionar, você:

A ) Prefere que lhe expliquem oralmente o 
funcionamento.

V ) Lê pacientemente o manual.

K ) Gosta de ir apertando os botões até acertar.

12 Quando vai resolver um negócio, você pensa 
primeiramente:

A ) No lucro.

V ) Em planejar ou em estudar os detalhes.

K ) Em sair fazendo, arregaçando as mangas.

13 Como prova de amor basta-lhe:

A ) Ouvir a expressão: “te amo”.

V ) Receber flores e um cartão com as palavras 
“eu te amo”.

K ) Um abraço apertado.

14 Seu desempenho é melhor quando você sente 
necessidade de:

A ) Falar sobre o assunto.

V ) Escrever sobre o assunto.

K ) Fazer algo que dependa de dotes manuais ou 
de construir coisas.
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15 Quando uma roupa fica velha ou sai de 
moda, você:

A ) Joga fora sem titubear.

V ) Guarda como recordação ou para esperar a 
moda voltar.

K ) Usa em casa até acabar ou passa a usá-la como 
pano de chão.

16 Ao assistir um espetáculo você observa 
acima de tudo:

A ) A qualidade do som, a acústica.

V ) A iluminação e o cenário.

K ) A temperatura ambiente.

17 Você fica inconformado quando:

A ) Diante de uma situação alguém não chega à 
mesma conclusão que você.

V ) Alguém não percebe um quadro torto na 
parede.

K ) Alguém não chora ou se arrepia diante de 
algo emocionante
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PROPOSIÇÕES A  V  K

18 Você admira em uma pessoa antes de 
qualquer coisa:

A ) A inteligência.

V ) A beleza.

K ) A afetuosidade.

19 Você não consegue entender:

A ) Alguém sentir-se magoado por algo que você 
disse.

V ) Alguém conseguir viver em ambiente 
desorganizado.

K ) Alguém poder não gostar de uma boa 
massagem.

20 Acha que o bom empresário deve antes de 
tudo:

A ) Ter noção de lucratividade e praticidade.

V ) Manter a organização acima de tudo.

K ) Agir incansavelmente, ser sempre o primeiro a 
chegar e o último a sair.
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